
在创新中实现自我腾飞—区域公司的创新之路

成都精准信息咨询有限公司---宋玉兰



创新—这是我讲演的一部分☺

在开始我的讲演前，我们先来做一个游戏。请大家配合一下

（放音乐：失恋阵线联盟）

站起来，离开位置，在旁边，站成两列。

前后距离，保持你可以碰到前面的人的肩膀。

把你的手，变成拳头，敲肩膀，然后变成翅膀，疏通背部经络。
最后，捏捏他的小蛮腰，告诉他，我是28号，下次，记得点我☺

然后，向后转，该我啦☺



创新—公司定位

在思考公司发展的时候，定位非常重要，你想要把公司做成什么
样子？

我们精准的定位：做优质项目 -服务优质客户-让员工过优质生活。

基于这样的理念，我们选择做小，做精，不做大！大家知道，做
小的，还是比较幸福的☺

百花齐放，才是春☺，我们就做小的里面，开得最艳丽的那支☺



创新—了解区域情况

我们在成都，有一个非常好的优势是：执行业务量大。在2013年

的时候，有几十家执行公司，大家都没有很突出的优势。资源也
都差不多，怎么样做出不一样呢？

所以，在2014年，我们购买了万科的甲级写字楼，2015年，我

们搬入了甲级写字楼。做了两套比较好的座谈会室。现在已经是
第五个年头了，事实证明，这个决定是正确的。

为什么要买楼，因为，我希望，不做调研了，我还可以做包租婆
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创新—了解区域情况

在2016年，成都一年要作几十个车展，我们几乎占一半。当时，
在成都，没有好的场地，用的都是羽毛球馆，布展累死个人☺客

户不能有好的条件的房间，因为都是临时搭建的。东西大多数是
搬运坏的。所以，那个时候做车展---脱一层皮。可是，我们车展

多，怎么办呢？

金锐展会中心---就在这样的形式下，诞生了。

今年4月初，在传统场地做了一次车展，因为同时有两个车展在

做，那才是深刻体会到金锐的方便。



创新—金锐展会中心---独门独院-私密



创新—金锐展会中心—固定前台



创新---金锐展会中心—一楼座谈会室、监控室



创新—金锐展会中心---二楼客户室
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创新—金锐展会中心---厕所



创新—金锐展会中心—洗车场



创新—金锐展会中心—模型车自由出入



思想的转变---一念天堂，一念地狱

1、懂得取舍，你不可能所有的好处都能够要到。都想要最后就
可能都要不到。

A    金锐，不经营羽毛球，就是放弃了羽毛球的收入。

B     精准，只做执行，不做研究。找准一个点，把它做到极致。

（我也知道有很多区域公司 做研究，做第三方测评都很多好）
大家看，我的PPT做的不好的☺

2、加强学习。现代人的压力都很大，老板要学会给员工适当
的喝一些鸡汤，减减压。要让他们觉得跟着你干，有干头，好玩，
开心。



十二句幸福格言---在工作中的运用

1、生命是值得庆祝的

2、活着就是一种幸福

3、我是深深被爱着的

4、我值得拥有一切

5、我是一切的源头

6、一切都有可能性

7、有意愿就有方法

8、一切的发生都有助于我

9、一切都会越来越好

10、相信就有奇迹

11、爱是一切的解答

12、世界需要我，我很重要


